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De kracht van Magic 4Trade

Flexibel
Magic4Trade is een krachtig en compleet handelspakket, speciaal ontwikkelt voor groothandels-
bedrijven. Magic 4Trade biedt u een zeer flexibele automatiseringsoplossing die uw proces centraal zet. Al 
uw klanten, met hun specifieke wensen en eisen kunt u vastleggen en toeleveren in onze modern 
vormgegeven oplossing.

Compleet
De zeer ruime opzet laat de functionaliteit samenstellen naar behoefte. In de volledige vorm biedt het 
pakket alle componenten voor een complete administratie, van verkoop tot inkoop en een voorraadbeheer-
systeem. Over alle processen is een zeer uitgebreide rapportage beschikbaar.

Krachtig
Magic4Trade is ontworpen met kracht als uitgangspunt. Kracht in bediening, kracht in snelheid en kracht 
in stabiliteit. Met deze factoren verzekerd u zich ervan dat de automatisering uw handel nooit in de weg 
zal staan. Een demonstratie levert het bewijs.

Wie werken er met Magic 4Trade?

Magic4Trade is uitermate geschikt voor groothandelsbedrijven in het algemeen en onderscheidt zich in 
de dagelijkse afhandeling van grote aantallen orders en de automatische afhandeling van klantspecifieke 
voorwaarden.
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Functionaliteiten

Verkoopadministratie
Uitgebreide definitie van artikelgegevens, voorzien van diverse branchegerichte • 
rubrieken
Artikelen te delen over meerdere administraties• 
Een zeer uitgebreid prijzensysteem, instelbaar per hoofdgroep, artikelgroep en • 
subgroep, te koppelen aan debiteuren(groepen)
Definitie van (prijs)acties per folder• 
Artikelset-mogelijkheid• 
Uitgebreide N.A.W.-mogelijkheden voor relaties, inclusief afleveradressen en contact-• 
personen
Inkoopcombinaties• 
Offertes• 
Orderbevestigingen• 
Verkooporders, backorders, doorlevering, doorfacturing, importeren orders• 
Retourgoederen• 
Emballage, uitgifte en retouren• 
Magazijn, pickingprocedure, collistickers• 
Goedkeuren klaargemaakte orders• 
Facturering, verkoopjournaal• 
Elektronisch archief facturen• 
Routeplanning en –beheer, routelijsten• 
Historische orders• 
Diverse verkoopstatistieken, opvragen en afdrukken• 
Diverse overzichten• 

Voorraadadministratie
Partijvoorraadsysteem, THT, met mogelijkheid tot bepalen van (verkoop)prijzen per • 
partij
Koppeling partijen met verkoopadministratie• 
Handmatig muteren voorraad• 
Locatievoorraad (o.a. bulk en grijp locaties)• 
Afleveringen worden gekoppeld aan een specifieke partij, ook via automatische proce-• 
dure.
Voorraad(her)waardering• 
Inventarisatie• 
Diverse voorraadoverzichten, per partij, per artikel, op locatie• 
Historische partijregistratie (ketenaansprakelijkheid)• 

Inkoop
Besteladviezen op basis van vaste variabelen en geboekte orders• 
Inkooporders• 
Inboeken ontvangsten• 
Factuurcontrole en verwerking• 
Bonus leveranciers• 
Diverse statistieken en overzichten• 

Diversen
Opvragen openstaande posten• 
Kredietwaardigheidcontrole• 
Automatische journalisering van alle transacties• 

Deze drie functionaliteiten zijn alleen van toepassing indien het pakket gekoppeld is met 
Magic4Business Financieel.
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Stamtabellen

Magic4Trade bevat een verscheidenheid aan stamtabellen. Deze tabellen worden gebruikt 
om zo snel en efficiënt mogelijk tot de gewenste informatiestroom te komen. 
Enkele van deze tabellen zijn:

Pakketinstellingen
In deze tabel wordt onder andere aangegeven hoe dient te worden gejournaliseerd, welke 
(basis) grootboekrekeningen dienen te worden gebruikt, wat het laatst gebruikte order-
nummer, factuurnummer is, etc.

Algemene tabellen
Via deze tabellen worden op algemeen niveau (voor alle administraties) bijvoorbeeld de 
BTW-percentages, de landen, valuta’s en dergelijke bepaald.

Het artikelbestand
In deze tabel neemt u uw assortiment op. Belangrijke rubrieken zijn:

Artikelcode (10 posities alfanumeriek)• 
Omschrijving, ook op te geven in andere talen. Tevens is het via een instelling mogelijk • 
de omschrijving van een artikel in een order aan te passen of aan te vullen.
Zoekcode (alternatieve sleutel)• 
Hoofdgroep, artikelgroep en subgroep; deze sorteergegevens dienen voor het indelen • 
van de artikelen en als basis voor het prijzensysteem.
BTW-code• 
Leverancier en artikelnummer van de leverancier• 
Kostenartikel J/N• 

 

Muteren artikelen: het tabblad Algemeen

Voorraadartikel J/N (bij Ja houdt het systeem voorraad bij)• 
Diverse voorraadparameters, zoals minimum- en maximum voorraad• 
Setartikel. Dit geeft de mogelijkheid een product op te nemen wat bestaat uit een aantal • 
artikelen.
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Verkoopartikel J/N. Bij Nee dient het artikel uitsluitend als intern artikel (bijvoorbeeld • 
onderdeel van een set) wat niet los verkocht mag worden.
Prijsinformatie (per ingangsdatum)• 
Omzetgroep (voor journalisering)• 
Artikelomschrijving muteerbaar in de orderregel J/N• 
Kostprijs (vaste verrekenprijs)• 
Koppelen afbeelding (JPEG, BMP, etc.)• 

Via diverse drukknoppen is additionele informatie per artikel in te voeren:

Klantgroepen; aan welke klanten, ingedeeld in groepen, mag het artikel worden • 
geleverd.
Niet leveren; aan welke specifieke klanten mag het artikel nooit worden geleverd.• 
Leveranciers; bij wie kan het artikel worden besteld, wie is de standaard leverancier, • 
wat zijn de codes en omschrijvingen van de artikelen bij de leverancier.
EAN codes; een drietal EAN codes zijn op te geven per artikel, voor de kleinste ver-• 
pakking (meestal de retailverpakking), de verkoopeenheid en een overdoos). Tevens 
kunnen de EAN codes worden opgegeven met een ingangsdatum, wat vooral handig is 
indien de EAN code van het product wijzigt bij een prijswijzigingen (Tabak).

 
Indien gewerkt wordt met meerdere afzonderlijke administraties met hetzelfde 
assortiment is het mogelijk het artikelbestand te ‘delen’. Een groot deel van de rubrieken 
wordt dan éénmaal vastgelegd. Specifieke rubrieken als voorraad, order- en verkoop-
aantallen en bedragen worden per bedrijf vastgelegd.

Relaties
Informatie betreffende debiteuren, crediteuren en prospects. Enige interessante rubrieken 
voor debiteuren zijn, naast de gangbare NAW-informatie:

Postadres (voor afdruk op de factuur)• 
Betalingstermijn• 
Incasso J/N (koppeling met Magic• 4Business Financieel noodzakelijk)
Taal en valutacode• 
Contactpersonen• 
Afleveradressen• 
Klantgroep• 
Prijslijn, geeft aan in welke prijscategorie (kortingstructuur) de klant is ingedeeld.• 
Prijscode (voor prijsafspraken per debiteurengroep of per debiteur)• 
Leverings- en betalingscondities• 
Rembours J/N• 
Verzamelfacturen J/N• 
Factuurfrequentie (dagelijks, wekelijks of 4-wekelijks)• 
Standaard routes per dag• 
Actiesoorten; aan welk type acties mag de klant deelnemen• 

Inkoopcombinaties
Een debiteur kan via deze tabel worden aangemerkt als inkoopcombinatie.
Vervolgens worden de leden van de combinatie gekoppeld aan dit nummer. In diverse 
onderdelen van het pakket (zoals kredietwaardigheidcontrole) kan de gehele combinatie in 
één keer worden bekeken. Tevens dient de inkoopcombinatie automatisch als factuuradres.

Het prijzensysteem
Het prijzensysteem bestaat uit drie lagen: 

Per artikel (of per voorraadpartij) wordt de inkoopprijs, de fabrieksprijs, de verkoop-• 
prijs en een eventueel opslagbedrag opgegeven. De prijsinformatie kent een ingangs-
datum en eventueel een einddatum. Ook kunnen hier actieprijzen (met name voor 
inkoop-doeleinden) worden opgegeven.
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De prijslijnen; hier wordt per (artikel) hoofdgroep, artikelgroep en subgroep aange-• 
geven welke opslag of afslag dient te worden toegepast op de inkoopprijs, de verkoop-
prijs of de fabrieksprijs van het artikel of partij. Het opslag of afslag percentage kan 
worden opgegeven als een oud en nieuw percentage, voor gebruik bij voorraadpartijen 
tegen een eventueel oude- en nieuwe (consumenten) prijs.
Prijsafspraken; vergelijkbaar met de prijslijnen, maar nu in detail (per artikel) • 
rechtstreeks te koppelen aan een debiteur. Prijsafspraken gaan voor prijslijnen.

Het invoerscherm artikelprijzen

Het invoerscherm prijslijnen

Door de prijslijn (of prijsafspraak) te koppelen aan de debiteur geeft u aan welke prijs als 
basis dient voor de uiteindelijke orderprijs van een artikel en welk percentage (+ of -) zal 
worden toegepast op de gekozen prijs. Is geen specifieke afspraak gekoppeld dan wordt 
altijd de geldige verkoopprijs van het artikel geselecteerd.

Per artikel hoofdgroep kan worden aangegeven of de prijzen dienen te worden geselec-
teerd uit het artikel of uit een voorraadpartij.

7



Acties
Een belangrijk onderdeel van het pakket wordt gevormd door het actiesysteem. 

Gestart wordt met het invoeren van de actiefolder met begin- en einddatum en de 
algemene actiesoortcode. Deze code dient als basiswaarde voor de onderliggende acties.

Hierna worden de acties binnen een folder opgegeven:

 

Het invoerscherm acties

Iedere actie binnen een folder wordt opgegeven met een interne- en een externe 
omschrijving. Er kan worden opgegeven of de actie moet worden gemeld tijdens de order-
ingave (‘popup’) en welke soort actie dit betreft. Vervolgens kan worden opgegeven 
hoeveel artikelen binnen de actie verplicht moeten worden afgenomen (minimaal één) en 
het eventuele maximum aantal  deelnemingen aan de actie per klant. Dit laatste wordt 
geregistreerd en is opvraagbaar per actie.
Nu kunnen meerdere artikelen worden opgegeven, waarbij kan worden aangegeven of 
een artikel verplicht moet worden afgenomen om de actie geldig te laten zijn. Dit gebeurt 
door opgave van een minimum afname. Daarnaast kan worden aangegeven hoeveel van de 
opgegeven artikelen verplicht moeten worden afgenomen.

De volgende stap is het definiëren van de staffelaantallen met de bijbehorende nettoprijs of 
extra korting percentage. Hier is minimaal één staffelregel noodzakelijk.

De laatste (optionele) stap is het opgeven van bonusartikelen. Dit kan een gratis product 
zijn bij geldigheid van de actie, maar kunnen ook bijvoorbeeld spaarpunten zijn. Bonus-
producten kunnen gratis worden uitgegeven, maar ook met een korting op de reguliere 
prijs of een nettoprijs. Tevens kan een maximum aantal per klant worden opgegeven.
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Verkoopadministratie

Binnen de verkoopadministratie kunnen de offertes en orders op elk gewenst moment 
ingebracht worden. Hierbij wordt desgewenst gebruik gemaakt van de reeds ingebrachte 
stamgegevens en tabellen. Binnen de administratie onderscheiden wij de volgende acties:

Aangevraagde offertes via telefoon, schriftelijk, etc.• 
Geplaatste orders aan de hand van offertes.• 
Geplaatste orders via telefoon, vertegenwoordiger, import, etc.• 
Doorlevering, doorfacturering, retouren, retour emballage• 

Orders
Het centrale punt van de module Verkoop wordt gevormd door het programma Onder-
houd verkooporders. Via dit programma vinden alle handelingen inzake onderhoud 
orders, overnemen offertes, activeren backorders en dergelijke plaats.

Het invoeren en onderhouden van orders
Het selecteren van bestaande orders is een eenvoudige handeling. Via een zoekfunctie in 
de rubriek ‘Debiteur’ en/of ‘Ordernummer’ opent u een venster waar de gewenste order 
kan worden geselecteerd. Kiest u uitsluitend voor de gewenste debiteur dan volstaat het 
indrukken van Enter bij Ordernummer voor het aanmaken van een nieuwe order. Indien 
van toepassing zal het programma dan vragen of een (aanwezige) offerte dient te worden 
omgezet naar een order. Tevens zullen eventueel aanwezige backorders worden opgeno-
men in de nieuwe order.

Invoeren orders: het selecteren van een debiteur

Het hoofdscherm is zodanig opgezet dat in één oogopslag de belangrijkste gegevens van de 
order in beeld worden gebracht.
Van de hoofdgegevens van de order worden in eerste instantie alleen gegevens getoond als 
afleveradres, ordernummer van de klant, gewenste leverdatum, route, referentie, etc. De 
overige rubrieken zijn te benaderen door het drukken op de knop Additioneel.
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Invoeren orders: het hoofdscherm

In het scherm ‘Kopgegevens additioneel’ is onder andere een kredietwaardigheidcontrole 
uit te voeren op basis van de openstaande posten en -orders. Daarnaast kunnen order-
teksten worden ingegeven, leverings- en betalingsvoorwaarden worden gewijzigd, etc.
Wijzigingen in de verkooporders kunnen worden bijgehouden in een logboek. Een en 
ander is in te stellen in de debiteurengegevens.

 

Invoeren orders: het hoofdscherm
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Ook van de orderregels worden in eerste instantie uitsluitend de belangrijkste gegevens 
getoond, zoals Artikel, Omschrijving, Aantal, Prijs, Regelbedrag. De prijzen kunnen 
worden bepaald aan de hand van een prijzentabel (prijscodes te koppelen aan debiteur en 
artikel) of handmatig.

Indien een actie geldig is voor het ingevoerde artikel en de gekozen klant, dan geeft het 
programma dit weer in een dialoogvenster. 
 
Selecteren artikelen

Het selecteren van een artikel op een nieuwe orderregel kan uiteraard plaatsvinden door 
het intoetsen van de artikelcode. Daarnaast is het mogelijk een selectievenster te openen en 
te selecteren op zoekgegeven en artikelgroepen.

Toekennen acties 
Na het afsluiten van de order of door middel van het indrukken van een knop wordt iedere 
order geanalyseerd voor wat betreft het toekennen van acties. Een en ander hangt af van 
het feit of de klant mag deelnemen aan een actie, of een product is besteld dat onderdeel 
van een actie uitmaakt, etc.

Koppelen orderregels met partijen
Voor uitlevering is het noodzakelijk de orderregels te koppelen aan voorraadpartijen. Dit 
vindt plaats volgens het FIFO-systeem. De oudste voorraden zullen het eerst worden 
gekoppeld, rekening houdend met de Ten minste houdbaar tot datum (THT). In het 
systeem kan worden aangegeven binnen welke leveringstijd partijen direct worden 
gekoppeld. Dit voorkomt het claimen van voorraden voor orders met een lange(re) l
everingstermijn.

Magazijn

Afdrukken picklijst
Alle aanwezige orders tot en met een opgegeven leverdatum worden verwerkt op de pick-
lijst. 
Gestart wordt met het automatisch koppelen van partijen aan orderregels, voor zover dit 
nog niet heeft plaatsgevonden. Ook hier wordt het FIFO-systeem gebruikt.
De orders worden gesplitst in zogenaamde segmenten, een splitsing gebaseerd op het 
locatiebestand. Hier kan worden aangegeven in welke delen van het magazijn bijvoorbeeld 
diepvriesgoederen zijn opgeslagen. Zo worden orders gesplitst in een drietal segmenten, 
normaal, diepvries en gekoeld.

Goedkeuren picking
De ordersegmenten dienen te worden gereedgemeld door het magazijn. In deze fase wordt 
colli- en palletinformatie toegevoegd en kunnen collistickers worden geproduceerd.

Goedkeuren voor facturering
Alle door het magazijn gereed gemelde orders kunnen nu worden goedgekeurd. In deze 
fase is het mogelijk nog informatie op regelniveau te wijzigen, zoals partijcode, aantallen, 
prijzen, regels in backorder plaatsen en dergelijke. 
Zijn er geen bijzonderheden dan kan een ordersegment in één actie worden goedgekeurd.

Factureren, afleverbonnen en routelijsten
Aan de hand van de goedgekeurde picklijsten kunnen nu de facturen en/of afleverbonnen 
afgedrukt worden. Dit kan worden opgedeeld in twee stromen:

Dagelijkse facturering / afleverbonnen• 
Termijnfacturering (dagelijks, wekelijks of 4-wekelijks)• 

De dagelijkse facturering zorgt voor het afdrukken van afleverbonnen indien de factuur 
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bijvoorbeeld naar een afwijkend adres gestuurd moet worden. Dit proces kan meerdere 
malen per dag worden uitgevoerd.
Per klant kan worden opgegeven hoe de facturering in dit verband dient plaats te vinden, 
zoals bijvoorbeeld Verzamelen, factuurfrequentie, inkoopcombinatie en dergelijke.

Tijdens de (uiteindelijke) facturering worden de diverse historische- en statistiekbestanden 
bijgewerkt en tevens wordt de journaalpost voor de financiële administratie aangemaakt.

Van alle geproduceerde facturen wordt een elektronische kopie bewaard. Deze kopieën zijn 
eenvoudig te benaderen, op het scherm weer te geven en (nogmaals) af te drukken.

Routebeheer

Parallel aan het pickingproces, het goedkeuren voor facturering en de facturering zelf vindt 
het proces Routebeheer plaats.

Het scherm Routebeheer

De tijdens het pickingproces ingevoerde colli-aantallen worden verzameld per route en 
vervoermiddel. Met dit programma kunnen orders in andere routes worden ingedeeld of 
kunnen alle orders van één route in een ander vervoermiddel worden gepland.
Niet aan een route gekoppelde orders worden in de eerste regel (blanco kenteken) getoond 
en kunnen (alsnog) gekoppeld worden aan een route.
In de vervoermiddelentabel kan worden opgegeven wat de capaciteit van een auto is, of 
diepvries kan worden vervoerd, etc. Zijn er teveel routes gepland op één auto, dan worden 
de aantallen in rood weergegeven (zie boven).

Routelijsten

De facturen en afleverbonnen, afgedrukt en verwerkt in de dagelijkse factuurprocedure(s), 
worden verzameld voor het afdrukken van routelijsten. Diverse routes kunnen worden 
verzameld in één vervoermiddel. Door middel van de routecode en de zogenaamde drop-
code worden de uit te leveren orders op de juiste volgorde aan de chauffeur aangeboden.

Statistiek en historie
Op elk moment is het mogelijk inzage te krijgen in de verkoopstatistiek en de orderhistorie, 
met naar keuze sortering op klant, artikel of partij met opgave van eventuele begrenzingen, 
zoals factuurnummer, leverdatum.
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Overzichten en exports

Diverse statistiekoverzichten worden rechtstreeks afgedrukt, zoals het winstoverzicht per 
regel (top-down), kwartaalomzetten, etc.
Daarnaast kunnen diverse overzichten ook worden geëxporteerd in CSV-formaat, wat 
inlezen in bijvoorbeeld Excel mogelijk maakt.
Wilt u nog meer toegang tot deze en andere data in het systeem dan behoort een rapport-
generator als Crystal Reports tot de mogelijkheden.

Offertes

Aan de hand van het klanten-, artikel- en prijzensysteem is het mogelijk om offertes in het 
systeem op te nemen en deze schriftelijk uit te brengen aan de aanvrager. Geaccepteerde 
offertes kunnen via een automatisch proces worden omgezet in orders.

Op elk moment is het mogelijk inzage te krijgen in de nog lopende offertes per klant, artikel 
of afleveradres.

Het invoerscherm en de achterliggende informatie is zoveel mogelijk conform het order-
programma gehouden.

Verkoopondersteuning

Het verkoopsysteem is voorzien van diverse hulpmiddelen ter ondersteuning van het 
proces. Enkele voorbeelden hiervan zijn

Bestelfax voor uw klanten; de eerder bestelde artikelen van uw klant worden afgedrukt • 
als invulformulier. Dit formulier kan uw klant terugfaxen als nieuwe bestelling
Bellijst klanten; aan de hand van de opgegeven belfrequentie genereert het systeem • 
belopdrachten. Hierin kan worden geregistreerd of gebeld is, of er een order genoteerd 
is, wat daarvan de gewenste leverdatum is, etc. Dit subsysteem is tevens voorzien van 
een afdruk- en een reorganisatiefunctie.
Alarmlijst bestelfrequentie; klanten die (gemiddeld) afwijken van hun normale bestel-• 
patroon worden gesignaleerd en afgedrukt op deze alarmlijst.
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Voorraadadministratie

Partijen
Ingekochte partijen worden ingeboekt in het systeem per voorraadlocatie. De partijen 
worden voorzien van relevante informatie als leverancier, tenminste-houdbaar-tot (THT) 
datum, prijzen (inkoop-, verkoop-, fabrieks- en consumentenprijs), EAN-codes, etc. De 
prijzen zijn met name relevant als het artikel in een hoofdgroep valt waarbij is ingesteld dat 
de uiteindelijke verkoopprijs dient te worden bepaald op basis van de individuele partij-
gegevens.

 

Het scherm Muteren voorraadpartijen

Per partij wordt de werkelijke voorraad bijgehouden, de gereserveerde voorraad 
(gekoppeld aan orderregels t.b.v. uitlevering) en de voorraad onderweg (geleverd, nog te 
factureren).

Koppeling met orderadministratie
Het invoeren en wijzigen van orders, het leveren van goederen en het factureren hebben 
direct invloed op de voorraadpositie. Openstaande orders beïnvloeden de theoretische 
voorraad. De facturering werkt de werkelijke voorraad bij.
Door deze koppeling kan dus steeds de actuele voorraadsituatie worden bepaald en 
beoordeeld.

Op enig moment, maar in ieder geval tijdens het afdrukken van de picklijsten t.b.v. het 
magazijn, worden orderregels gekoppeld aan de beschikbare partijen. Hier wordt het FIFO-
systeem gehanteerd. Orders kunnen alleen worden uitgeleverd als een koppeling met een 
beschikbare partij aanwezig is. Zo niet, dan wordt de regel in backorder genomen, indien 
dit bij de betreffende debiteur is toegestaan. Is bij een partij niet voldoende voorraad aan-
wezig voor het uit te leveren aantal, dan wordt automatisch de orderregel gesplitst en zo 
verdeeld over meerdere partijen.

Mutaties
Het voorraadsysteem voorziet in diverse mutatiemogelijkheden, zoals overboekingen van 
locatie naar locatie, afboeken voorraad in verband met houdbaarheid, breuk, diefstal, etc.
Deze mutaties worden geregistreerd in een mutatiebestand aan de hand waarvan periodiek 
controlestaten en journaalposten kunnen worden geproduceerd.
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Inkoop

Het inboeken van nieuwe voorraad wordt aangestuurd vanuit de module Inkoop 
(zie verder).

Overzichten
De voorraadadministratie is voorzien van diverse opvragingen en overzichten, zoals:

Balansoverzicht voorraad• 
Voorraad per artikel• 
Voorraad per partij• 
Overzicht voorraadwaarde per artikel• 
Geleverde orders per partij• 

Voorraadwaardering
Via een geïntegreerde routine is het mogelijk periodiek een voorraad (her)waardering te 
laten plaatsvinden op basis van een historische en actuele vaste verrekenprijs (VVP). Deze 
routine resulteert in een controlestaat en journaalposten.

Inventarisatie
Via een apart mutatieprogramma is het mogelijk de voorraden per partij te corrigeren aan 
de hand van inventarisatiegegevens. 
Gestart wordt met het veiligstellen van de voorraad. Vervolgens wordt een inventarisatie-
lijst afgedrukt (selecteerbaar per hoofdgroep, artikelgroep, subgroep en locatie, gesorteerd 
op locatie, artikel en partij).
Aan de hand van de opgenomen voorraden per locatie, artikel en partij kunnen de 
voorraden worden bijgewerkt, de verschillen worden gejournaliseerd en de voorraden 
worden geconsolideerd.
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Inkoop

De inkoopmodule geeft de mogelijkheid inkooporders te genereren, af te drukken en te 
verwerken. Leidend in dit proces zijn factoren als minimum en maximum voorraad, de 
openstaande orders, de omzetsnelheid van de artikelen en de openstaande inkopen.

Verwerkingsprocedure

De besteladvieslijst

Gestart wordt met het afdrukken van de besteladvieslijst. De openstaande verkopen en 
inkopen worden bepaald aan de hand van een per leverancier instelbare wekenfactor. Dit 
vormt tezamen met de vrije voorraad de theoretische voorraad. Dit afgezet tegen de maxi-
mum voorraad levert een melding op de besteladvieslijst op.
Na het afdrukken geeft het programma de mogelijkheid de te bestellen artikelen auto-
matisch om te zetten in inkooporders. Inkooporders worden geplaatst bij de in het artikel 
opgegeven standaard leverancier.

Muteren inkooporders

De gegenereerde inkooporders kunnen worden gemuteerd en worden aangevuld. Uiter-
aard is het ook mogelijk handmatig nieuwe inkoopregels aan te maken.

Afdrukken inkooporders

Na goedkeuring van een inkooporder kan deze worden afgedrukt en worden verzonden 
naar de leverancier(s). 

Ontvangsten

Ontvangen goederen worden ingeboekt in het systeem en leiden tot het ontstaan van een 
unieke partij per artikelontvangst. Dit proces is uitsluitend gericht op voorraadverwerking 
en journaalposten ten behoeve van de (financiële) voorraadpositie.

Factuurcontrole

Na binnenkomst van een factuur van een leverancier worden de hoofdgegevens van de 
factuur ingetoetst. Denk hierbij aan het totaalbedrag, de BTW-bedragen, etc.
Vervolgens worden de openstaande ontvangsten (partijen) gekoppeld aan de 
inkoopfactuur. In deze fase worden ook de inkoopprijsgegevens gekoppeld aan de partijen.
Zodra de inkoopfactuur sluit kan worden overgegaan tot verwerking. Deze verwerking 
zorgt voor journalisering van de inkoopfactuur en het historisch maken van de 
inkoopregels.

Overzichten en historie
De inkoopmodule is voorzien van diverse overzichten, onder andere een signaleringslijst 
voor melding van artikelen welke onder de minimum voorraad komen. Daarnaast kan 
inzage in de historische inkopen (statistiek) worden verkregen.
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Diversen

Beveiliging
Het pakket voorziet in het aanmaken van gebruikersgroepen om de mogelijkheid te bieden 
op groepsniveau diverse functies af te schermen voor onbevoegde gebruikers.
Tevens is dit apart per gebruiker in te stellen.

Koppeling met Magic 4Business Financieel Financiële administratie
Door Magic4Trade te koppelen aan Magic4Business Financieel ontstaat een geheel geïnte-
greerd systeem, waardoor klanten nog maar onder één nummer voorkomen, waardoor het 
meerdere keren bijhouden van deze gegevens tot het verleden behoort. Daarnaast kunnen 
de omzetjournaalposten gemakkelijk doorgeschreven worden.
Door deze integratie is het ook mogelijk om binnen TriaTrade4 de openstaande posten van 
een klant op te vragen en een kredietwaardigheidcontrole uit te voeren mede op basis van 
de actuele openstaande posten.

Het artikelbestand
In het artikelbestand wordt het gehele assortiment vastgelegd.
Naast de artikelcode zorgt indexering op zoekcode, hoofdgroep, artikelgroep, subgroep en 
sortering voor flexibel opzoeken van artikelen. Deze codes worden tevens gebruikt voor 
het bepalen van de volgorde en tussentellingen op diverse overzichten en het bepalen van 
de prijs in het prijzenstelsel.

Het relatiebestand
Het relatiebestand bevat meerdere typen relaties (debiteuren, crediteuren, prospects). 
Deze informatie is onder verschillende tabbladen logisch gegroepeerd. 
De drukknop Memo geeft toegang tot het notitieblok per relatie.
De tabbladenVerkoop (x) geven toegang tot de specifieke stuurcodes per klant voor de 
orderverwerking.
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Verkooporders
Het orderprogramma kent een gelaagde structuur. 
Het hier getoonde hoofdscherm is eenvoudig en inzichtelijk van opzet. Alleen de meest 
relevante gegevens worden getoond. Aanvullende gegevens op orderkop en –detailniveau 
zijn benaderbaar middels drukknoppen.
Het programma geeft de mogelijkheid tot snelle invoer.
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Minimale systeemeisen

Alle applicaties zijn zowel stand-alone als in een netwerkomgeving toepasbaar. 

Server Werkstation Printer

Windows NT, 2000, 2003 en Small 
Business Server

Minimaal: Pentium III, 128 MB 
intern geheugen en 300 MB vrije 
schijfruimte

Alle Windows georiën-
teerde printers voor de 
meeste overzichten

Alle applicaties zijn tevens opera-
tioneel onder Windows Terminal 
Server en Citrix. 

Aanbevolen: Pentium IV, 256 MB 
intern geheugen en 300 MB vrije 
schijfruimte

Voor enkele overzichten 

Alle laserprinters • 
met HP/Laserjet 
emulatie 
Alle naaldprint-• 
ers met EPSON FX 
emulatie 
Inkjet printers • 
Afwijkende printer-• 
drivers op aanvraag 

CD-ROM drive 
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Onze diensten

Magic/Standaard applicaties
Magic Hands BV is een Magic Solution/Consulting Partner die zich ten doel stelt haar opdracht-
gevers servicegericht te ondersteunen tijdens de gehele levenscyclus van hun Magic/Standaard 
applicaties.

Service Level Agreements
Magic Hands BV ontwikkelt en onderhoudt producten waarvan de standaardfunctionaliteit reeds is 
aangeschaft. Naast de con! guratie en parametersering van de functionaliteit, verzorgt Magic Hands 
BV het gehele implementatietraject, waaronder ook de opleidingen voor uw organisatie. De meeste 
van deze activiteiten vinden plaats vanuit een Service Level Agreement. Magic Hands BV beschikt 
over een Service desk waar u terecht kunt voor adequate ondersteuning bij uw applicaties.

Naast het ontwikkelen en onderhouden van standaard producten, blijkt regelmatig dat de geboden 
oplossingen aangepast moeten worden naar  de behoeften van de klant. De medewerkers van 
Magic Hands kunnen op een snelle en adequate manier uw functionele wensen toevoegen aan de 
standaard producten.
Al onze diensten bieden wij aan op basis van Application Lifecycle Management. Dit betekent dat 
wij u kunnen ondersteunen gedurende de volledige levenscyclus van de applicaties.

Detachering
Bij Magic Hands BV kunt u terecht voor een tijdelijke ondersteuning in kennis en vaardigheid. Een 
breed scala aan Magicians, van trainee tot senior projectmanager, staan voor u ter beschikking.

Projecten
Magic Hands BV voert zowel intern als op locatie projecten uit. Wij brengen projecten voor een di-
versiteit aan branches tot een goed einde. Hiervoor hanteren we Prince II en DSDM als methodieken. 

Magic/Pervasive Licenties
Magic Hands BV is uw leverancier van alle benodigde Magic en Pervasive licenties. Tevens biedt 
Magic Hands BV u technische ondersteuning op deze licenties.

Magic Webhosting
Magic Hands is in staat om een breed scala van diensten op het gebied van internet, intranet, hos-
ting, connectivity en communicatie oplossingen te bieden. Door op een slimme manier gebruik te 
maken van de verschillende diensten kunt u veel bereiken. Hierbij kunt u denken aan thuiswerk-
oplossingen, koppeling van verschillende vestigingen en andere " exibele oplossingen die uw 
organisatie slagvaardiger maken en waarmee u in staat bent uw kosten te reduceren.

Stonefield Query
Rapportage is steeds belangrijker in de moderne bedrijfsvoering. Alle data die u in uw bedrijfsappli-
catie invoert, wilt u kunnen rapporteren. 
Stone! eld Query biedt u een krachtige rapportagetool die zeer gebruiksvriendelijk is. Magic Hands 
BV is hiervan leverancier en ondersteunt het ook technisch.

De Magic software  biedt innovatieve oplossingen in een post 4GL ontwikkeltaal, waarmee 
uiterst productief en snel gewerkt wordt. Magic is bovendien platformonafhankelijk en geschikt 
voor e-commerce en ondernemingsbrede applicaties. Magic Hands BV is een Magic consulting en 
solutions partner. Dit garandeert een optimale kennis van alle Magic producten. Wij streven ernaar 
zoveel mogelijk gecerti! ceerde Magicians in dienst te hebben.
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Geïnteresseerd?

Bent u geïnteresseerd in onze oplossingen, neem dan contact op met de Sales van Magic Hands, bereikbaar 
onder het telefoonnummer 030-8500410 of per e-mail, sales@magic-hands.com. Wij zullen dan een 
vrijblijvende afspraak met u maken om een demo te komen geven, waarin de mogelijkheden van het 
pakket met u doorgenomen worden. Daarnaast kunnen tijdens deze demo uw eventuele andere wensen 
die u aan het pakket stelt, besproken worden.  

Contact

Magic Hands B.V.
Parkerbaan 2
3439 MC Nieuwegein
Postbus 1324
3430 BH Nieuwegein

T +31 (0)30 - 8 500 410
F +31 (0)30 - 8 500 411

W www.magic-hands.com
E sales@magic-hands.com


